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 كيف تستقطب الشركات الناشئة الاستثمارات؟

الاتب

 رام عساف

* رام عساف

من الضروري أن نعلم بأنه ليست جميع الأعمال مناسبة لجذب الاستثمارات، هنالك قطاعات أعمال لا تتطلب الاستثمار
تحتاج إل وتنقسم قطاعات الأعمال الت .ومع القليل من العزيمة، سرعان ما تحقق الاستدامة والاكتفاء الذات ،الخارج

.الاستثمار إل فئتين

الفئة الأول: نموذج الأعمال الذي يتطلب نطاقاً سريعاً وعادة ما يون مرتزاً عل التنولوجيا. وتعد هذه الأنواع من
.قطاعات الأعمال موجهة نحو تمويل رأس المال الجريء وتقدم عائداً غير متماثل عل الاستثمار

الفئة الثانية: النموذج الذي يرتز عل البدء بتحقيق الأرباح وتوزيع العائدات ف وقت مبر، ولنأخذ عل سبيل المثال
مشروع نشاط مطعم، قد يحتاج مشروع المطعم إل مستثمر لضخ رأس المال فيه لبدء العمليات، وعل الرغم من

جاذبيته إلا أن هذا النوع من الاستثمار ليس ملفتاً لصناديق رأس المال الجريء، لأنه لا يتوسع بسرعة ولا يقدم معدلات
.نمو ثابتة. عادةً ما تون استثمارات رأس المال الجريء عالية المخاطر بينما الاستثمارات الأخرى أقل خطورة

.إن مدى معرفتك لنموذج عملك، يجعلك تحدد التوقعات الصحيحة لك وللمستثمرين

ما الذي يتطلع إليه المستثمر ف الشركات الناشئة؟

يعتقد البعض أنه إذا كانت لديهم فرة مشروع رائعة فإنهم يمتلون شيئاً قيماً بحد ذاته، وهذا أمر غير موضوع، لأن
الحقيقة عل أرض الواقع غير ذلك تماماً. فالمستثمر يبحث عن شء ملموس وأكثر من مجرد فرة، ويحتاج لمعطيات



تم التحقق من صحتها إما من خلال توفر العملاء أو بعض إشارات الجذب الأخرى. وإلا فعليك الاعتماد فقط عل
مصداقيتك كرائد أعمال آملا أن يقدّر المستثمر ذلك. إن مشروع العمل العالق ف «مرحلة الفرة» ليس علامة جيدة،
إل أن تتبلور وتنتقل إل «مرحلة التنفيذ»، عندها يصبح الأمر مختلفاً وأكثر موضوعية. فالمشروع الذي يتمتع بجوهر

.حقيق يساعد المستثمر ف النظر إل الحقائق ليقرر ما إذا كان سيستثمر أم لا

المستثمرون لا ينظرون إل رواد أعمال بحاجة إل يد العون والمساعدة، بل إل شركة مدعومة من رواد أعمال يمنهم
.الخروج والقيام باحتياجات العمل بأنفسهم، وبرأسمال مقدم لمساعدتهم عل تنفيذ خططهم

كيف تفتح أبواب المفاوضات وأين تجد المستثمر؟

أولا؛ تحتاج إل البحث عن المستثمر ومراقبة وسائل الإعلام لمعرفة أنواع الأعمال الت يتم الاستثمار فيها. عادةً، يتون
صندوق رأس المال الجريء من شركاء محدودين قاموا باستثمار الأموال ف الصندوق، وف أغلب الأحيان فالصندوق

يدير أموال الطرف الثالث، ويحتاج مديرو هذه الصناديق إل قصص متجانسة تقنع الشركاء المحدودين بنوع الأعمال
.الت سوف يستثمرون فيها

ثانياً؛ تقييم المرحلة الت وصلوا إليها ف دورة الاستثمار الخاصة بهم. من الشائع أن تعمل صناديق رأس المال الجريء
ف «دورة 6+1»، حيث يتم حصر الشركاء المحدودين لمدة ست سنوات، ومن ثم تجديد الالتزام كل عام. فف المراحل

الأول ف العامين الأول والثان، سوف يتم استثمار رأس المال الجريء بقوة ف أكبر عدد من الشركات، ولن بمبالغ
أصغر. وف العامين الثالث والرابع، سوف يتم تحديد الفائزين ف محفظتهم ومن ثم مضاعفة حجم هذه الاستثمارات.

وبحلول العام الخامس أو السادس، يتم التخارج وجن الأرباح. وإذا كان الصندوق ف مراحله الأخيرة، فلن يقوموا
بالضرورة بالبحث عن أعمال جديدة للاستثمار فيها. ولحسن الحظ فالعديد من شركات رأس المال الجريء تدير

.صناديق متعددة، ولن من المهم معرفة مرحلة الدورة الت يركزون عليها

ما ه المعلومات الت يجب عليك تضمينها عند مقابلة المستثمر؟

صفحة واحدة لتسهيل الأمر عل تلخيص النقاط الرئيسية ف ون أفضل صيغة لفتح الباب مع المستثمر، هعادةً ما ت
.المستثمر. هذه الطريقة تساعدك عل الوصول إل موعد للاجتماع

وعند مقابلة المستثمر، يجب أن يون لديك عرض تقديم أوسع، وأنصحك بتضمين رسالة رئيسية ف كل صفحة. ومن
المعلومات الت يجب تضمينها: كيف يهدف مشروعك إل حل مشلة ما؟ وحجم السوق والنمو المتوقع، ونموذج العمل

.الذي لديك، وبعض المعلومات الأساسية عن فريق عملك

يجب أن تون لديك خطة حول مقدار الأموال الت تحتاج إليها وكيف ستقوم باستخدامها، وكلما كان «السؤال» أكثر
ترغب ف معرفة النسبة الت المستثمر أن يقدم لك عرضاً. وأخيراً، تحتاج إل ون من الأسهل علوضوحاً، سوف ي

التنازل عنها. كرائد أعمال، هل ستون متحفزاً إذا تخليت عن نصف مشروعك؟ كقاعدة عامة، وبصفتك صاحب عمل،
فأنت تريد فقط التخل عما بين 10 وحت 20% ف مرحلة التمويل الأول، وبحلول الوقت الذي تصل فيه إل الشريحة

.أ، يجب أن تحافظ عل %60 وحت 70% من المشروع

.كن حذراً من المستثمرين الذين يرغبون ف الحصول عل نسب كبيرة ف مرحلة مبرة



كيف تحافظ عل علاقتك مع رأس المال الجريء بعد تأمين التمويل؟

احترم وعودك وتحل بالشفافية، ولا تعاملهم كمدير لك ف العمل، بل عاملهم كشريك يريد معرفة كيفية سير نطاق
العمل. أنت بحاجة إل أن تون من يقود المشروع، فن واضحاً وصادقاً عند سير الأمور بشل جيد وحت عندما
تون الأمور ليست عل ما يرام. ما دمت تفعل ذلك، فأنت عل علاقة جيدة معهم وتذكر أنه مشروعك أكثر مما هو

بالنسبة لهم، لأنهم ليسوا ملمين بجميع التفاصيل. ومن ناحية أخرى، قد تون لديهم رؤية كلية أفضل للأمور وبإمانهم
.أن يمنحوك وجهات نظر ورؤى مختلفة يجب أخذها ف الاعتبار

.حافظ عل أسلوب تفير منفتح، ولن ف النهاية افعل ما هو منطق بالنسبة إليك

* الرئيس التنفيذي والشريك المؤسس لشركة «زبون»
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